Salgsledertraening 1:1

Styrk dine salgs- og lederkompetencer
- For salgsledere i industrivirksomheder

Gennem et individuelt og skraeeddersyet traeningsforlgb over ni moduler leerer du at arbejde
malrettet med udviklingen af dit lederskab savel som forskellige typer af medarbejdere pa
en resultatskabende facon.

Det praktiske
Forlgbet indledes med en situationsanalyse, hvor vi * Nifagmoduler a to timers

afdaekker de stgrste udviklingsmuligheder i jeres salg. . ;?;E:f&uleme s

i forlaengelse af hinanden.

Vi inddrager dine daglige ledelsesopgaver, sa det lerte = @vrige moduler afholdes med
med det samme kan omszettes til praksis, og nye 2-4 ugers interval.
kompetencer far mulighed for at rodfaeste sig. * Treeningen finder sted pd en af

vores kursusadresser.

° = Pris kr. 38.500,- ekskl. mom:s.
Hvad opnar du

- Indsigt, udvikling og forankring med salgsresultater til fglge

= Synligggrelse af udviklingsmulighederne i jeres salg lige nu. Vi konkretiserer specifikke
forslag til indsatser og veerktgjer, som vil stgtte dig i malopfyldelsen.

= Dygtigggrelse af dig i rollen som salgsleder. Vi formulerer i faellesskab en udviklingsplan
for dit lederskab og bistar dig i at fgre den ud i livet.

= Praktiske veaerktgjer til den daglige salgsledelse. Du lzerer at styrke relationerne i teamet
og tilpasse din ledelsesform til situationen.

= Etlgftidin ledelsesstil. Traeningen tager afsaet i dine aktuelle ledelsesopgaver og din
fremtidige udvikling i lederrollen.

= Professionel sparring i tre maneder.

Individuelt forlgb indeholdende

1. Situationsanalyse, der giver dig det fulde
overblik for dig og din organisation.

2. Indsigti personligheds- og
adfeerdspsykologien, der munder ud i en

udviklingsplan for dit lederskab.
Viden om ledelseshandveaerket med
praktiske veerktgjer til at skabe endnu
flere salgsresultater.

Valgfrie moduler tilpasset efter dine
behov og gnsker.
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